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BNP Paribas  

Il presente documento contiene una descrizione dei principali servizi forniti da BNL - BNP Paribas Private 

Banking e della tipologia di prodotti da essa offerti e, pertanto, non deve intendersi in alcun modo quale 

raccomandazione personalizzata o offerta al pubblico.  

Si invitano gli interessati a prendere completa visione delle caratteristiche dei singoli prodotti (finanziari, 

bancari o assicurativi) o dei singoli servizi qui illustrati, consultando la documentazione precontrattuale e gli 

appositi documenti informativi, previsti dalla normativa vigente e disponibili presso le Filiali della Banca.   

E’ vietata la riproduzione, anche parziale, del presente documento. 

DISCLAIMER  
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•  Una forte base in Europa e una presenza in 5 continenti  

•  205 300 collaboratori in più di 80 paesi 

•  Più del 68% dei collaboratori al di fuori della Francia 

Nord America 

15 100 
Canada 

Stati Uniti 

Dipartimenti 

e Territori 

Oltre-Mare 
Guadalupa 

Isola Réunion 

Martinica 

Nuova Caledonia 

Wallis & Futuna 

Guyana 

 

Asia 

11 000 
Brunei 

Cina 

Corea del Sud 

Hong Kong 

India 

Indonesia 

Giappone 

Macao 

Malesia 

Oman 

Filippine 

Singapore 

Taiwan 

Tailandia 

Vietnam 

Oceania 

600 
Australia 

Nuova Zelanda 

Medio 

Oriente 

2 200 
Arabia Saudita 

Bahreïn 

RAU 

Israele 

Kuwait 

Libano 

Qatar 

Africa 

9 800 
Sud Africa 

Algeria 

Burkina Faso 

Costa d’Avorio 

Egitto 

Gabon 

Guinea 

Libia 

Madagascar 

Mali 

Marocco 

Mauritania 

Senegal 

Tunisia 

Norvegia 

Paesi-Bassi 

Polonia 

Portogallo 

Repubblica  

Ceca 

Romania 

Regno Unito 

Russia 

Serbia 

Slovacchia 

Svezia 

Svizzera 

Turchia 

Ucraina 

La rete internazionale più ampia 

offerta ai Clienti italiani 

Sud America 

4 400 
Argentina   

Brasile 

Cile 

Colombia 

Messico 

Perù 

Uruguay 

Venezuela 

BNP Paribas 

Un Gruppo Europeo a dimensione Internazionale  

Europa 

162 200 
Albania 

Germania 

Austria 

Belgio 

Bulgaria 

Croazia 

Cipro 

Danimarca 

Spagna 

Grecia 

Ungheria 

Irlanda 

Italia 

Jersey 

Lussemburgo 

Monaco 

Montenegro 
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BNP Paribas 

Una solidità riconosciuta 

• BNP Paribas è una delle banche a più elevata 

redditività nel 2011  
• Margine di Intermediazione  42,4 mld di € 

• Risultato Operativo  16,3 mld di € 

• Utile Netto     6,0 mld di € 

 

 
  

 

 

 

Un partner solido 

 

 

 

AA- 
da Ottobre 2011 

 

 

A+ 
da Dicembre 2011 
 

 

A2 
da Giugno 2012 

BNP Paribas è uno dei 10 più solidi  

operatori bancari mondiali: 

 

« 3° banca a livello mondiale» 
 

  Fortune Global 2011 

Tra le 10 banche col migliore rating al mondo da parte di S&P’s 
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“Top 3 Mercato Italiano  

dei Derivati” 

Risk Italia 

 

 

“Bank of the West : Più 

alto tasso di 

soddisfazione clienti nel 

retail banking” 

JD Power and Associates 

 

 

UkrSibbank : Banca  

dell’anno 2008” 

Mastercard 

 

 

“BNP Paribas premiata 

per la Qualità dei suoi 

servizi” 

 

 
“BNP Paribas : N°1 tra le 

banche francesi per la 

competitività delle sue 

tariffe” 

Votre Argent 

Retail Banking 

Alcuni esempi … 

  

1a banca private  

in Francia e in 

Lussemburgo 

1a banca private  

francese nel mondo 

6a banca private  

nel mondo 

Euromoney 2010 
 
 

“Leader in Europa in 

termini di NBI” (2010) 

 

“Leadership nella creditor 

insurance” (2010) 

Investment Solutions 

 

Corporate &  
Investment Banking  

” Prodotti Strutturati 

dell’anno”  

Risk Magazine 

 

 

“Crediti e tassi di 

interesse dell’anno”   

Structured Products 

 
 

“Advisor in M&A dell’anno 

in Francia” 

 
 

“Derivati dell’anno”  e 

“derivati di credito 

dell’anno” 

 AsiaRisk Magazine 

 
“Best Structured 

Commodity Bank” 

Trade Finance Magazine 

 
“Top 10 Bank più solide 

(Sett. 08)  

Global Finance 

 

5a in Europa nella 

gestione di attivi (Aum), 

IPE 2009 

1a in Europa in termini di 

AuC en Europe e 5a nel 

mondo, 2009 

N°1 in Europa nei 
Property services  
(volume di affari) 

N°5 al mondo nei 
Property services  
(volume di affari) 

Classifiche 2009 

BNP Paribas  

Riconoscimenti al livello mondiale 
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BNP Paribas 

Leader nel Private Banking nel mondo 

America 
 

Stati uniti 

Brasile 

Asia 

 
Cina 

Taiwan 

Hong Kong 

Singapore 

India 

Europa 

 
Germania, Belgio, Spagna, 

Francia, Grecia, Ungheria, 

Italia, Lussemburgo, Monaco, 

 Paesi Bassi, Polonia, Regno 

Unito, Svizzera 

• Presente in più di 30 paesi 

• Più di 6000 professionisti nel mondo 

• ~ 244 Mld di € di attivi in gestione  (31/12/2011) 

Un interlocutore dedicato  

che dispone delle migliori 

competenze per proporre 

soluzioni personalizzate 

Un approccio globale 

patrimoniale, finanziario, 

giuridico e fiscale in ottica di 

lungo periodo 

Team di specialisti 

in Europa e nei grandi centri 

di private banking mondiali 

Medio Oriente 

 
Dubai, Bahrain, Abu Dhabi, 

Qatar, Kuwait, Arabia Saudita, 

Libano, Egitto, Turchia 

 

Africa 
Marocco 

 

BNP Paribas Private Banking nel mondo: 
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BNP Paribas 

Leader in Europa, in crescita nei paesi emergenti 

 Ranking  - Euromoney 2012 

• 7° miglior private banking nel mondo 

• 3° in Western Europe 

• 1° in Francia 

• 1° in Lussemburgo 

• 3° in Belgio 

44

383

726

187

890

583

85

126

140

153

162

197

203

225

231

244

269

291

499

651

1273

1309

Société Générale

Credit Agricole

Julius Baer

Wells Fargo

ABN Amro

Barclays Wealth

Pictet & Cie

JP Morgan

Royal Bank of Canada

BNPP WM

Deutsch Bank

HSBC

BofA - Merrill Lynch

Credit Suisse

Morgan Stanley

UBS

WM Activity Brokerage, other activities

 Private Banker International 

Finalist: 

• Best European Private Banker 

• Best Global Private Banker 

 Ranking by client assets (Eur bn), as end of 2011 
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BNL- BNP Paribas: 

Il Private Banking in Italia 

 Un modello di Servizio per la clientela Private 

dedicato agli investimenti personali, per 

proteggere e accrescere nel tempo il vostro 

patrimonio.  

 
 Un Private Banker dedicato con provata 

esperienza. 

 

 

 Una presenza su tutto il territorio nazionale 

per essere sempre vicini ai nostri clienti. 

  Circa  21 Miliardi di € di Attivi 
 

  Oltre 42.000 Clienti (27.000 Gruppi Familiari) 
 

  272 Private Banker (di cui 28 Grandi Patrimoni) 
 

  19 aree Private (33 Centri Private) 
 

 Su ROMA 5 Centri Private ed una rete di oltre 100 agenzie. 
 

  2 Sedi Grandi Patrimoni (1 Roma, 1 Milano) 
 

 Key Client Group (Team dedicato ai Clienti UHNWI) 
 

 33  Centri CREO  



“Preferite affidare la gestione  

a specialisti" 
 

Vi avvantaggiate di:  

 Performance  e gestione del rischio 

coerenti col Vostro profilo di investimento 

 Accesso più facile alla diversificazione 

 Prontezza nel cogliere le opportunità di 

mercato 

 Monitoraggio costante delle Vostre 

posizioni 

“Desiderate consulenza nella gestione" 
 

 Avete tempo per gestire le Vostre attività 

 Apprezzereste consulenza dai vostri specialisti per: 

• Monitoraggio regolare del Vostro portafoglio 

• Raccomandazioni sui migliori investimenti o 
opportunità di switch 

“Preferite gestire da soli" 
 

 

 Desiderate gestire da soli le vostre 
attività finanziarie e siete ben 
informati sull’andamento dei mercati 

 

 Noi ci occupiamo degli aspetti 
amministrativi della gestione del 
Vostro portafoglio (esecuzione degli 
ordini, reports…) 

Un modello di servizio adattabile al livello di  coinvolgimento che preferite nella 

gestione  delle vostre attività finanziarie 

Consulenza 

Servizi Gestioni 
Patrimoniali 

Ampia gamma di mandati 

 

 GP Personalizzate, 

100% Bond,  GP HNWI 

Linee a VaR 

Advisory Desk 

Servizi fuori 
consulenza 

Il Private Banking 

Un’offerta completa di servizi adeguata alle Vostre aspirazioni 

9 
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Esigenze del cliente 

soddisfatte a 360° 

dai servizi della 

banca 

Gestioni 

patrimoniali 

Prodotti 

Strutturati 

Hedge Funds e 

Newcits 

Fondi e Sicav 

Pianificazione 

Patrimoniale 

 

Soluzioni 

assicurative 

 

Carte di credito 
Prodotti di 

Finanziamento 

Servizi Fiduciari 

Società / Trust 

Fondazioni OFFERTA 

FINANZIARIA 

OFFERTA  NON 

FINANZIARIA 

Altri servizi 

patrimoniali 

Advisory / Consulenza 

Amministrata 
(azionario, 
obbligazionario) 

 Esigenze finanziarie del cliente coperte a 360° dai servizi della banca: investimenti, finanziamenti, 

assicurazioni,.. 

 Esigenze non strettamente finanziarie (es. Pianificazione Patrimoniale) 

 Italia + Estero 

Il Private Banking 

Un’offerta completa di servizi ad alto valore aggiunto 

OFFERTA 

BANCARIA 
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I nostri banker  si avvalgono della collaborazione degli specialisti  

del Gruppo BNP Paribas: 
 

 L’attività di consulenza sui mercati primari e secondari del reddito fisso e sui mercati azionari, dei cambi e delle 

materie prime sono assicurati dall’Advisory Desk, parte integrante del Wealth Management. La struttura 

complessivamente è composta da 200 professionisti dislocati in tutto il mondo. 

 

 Il servizio fornisce un sistema di pareri “oggettivi” e professionali sulle principali problematiche riguardanti la 

corretta gestione del patrimonio finanziario. 

Il Private Banking 

Una rete di professionisti al servizio dei Private Banker 

 

OFFERTA 
FINANZIARIA 

OFFERTA NON 

FINANZIARIA 

Liquidità 

Obbligazioni 

Azioni 
    Hedge Funds 

    Newcits 

Private Equity 

Immobiliare 

 

Prodotti strutturati 

 

    Cambi 

Materie prime 

Prodotti derivati 

Investimenti classici Investimenti di diversificazione  
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Il Private Banking 

Pianificazione Finanziaria 
 

 Partiamo da un’accurata analisi relativa ai vostri bisogni per comprendere i vostri obiettivi di 

investimento e il vostro profilo di rischio. 

 Elaboriamo, insieme a voi, strategie di investimento personalizzate 

 Allochiamo in maniera ottimale i vostri investimenti  

 Controlliamo periodicamente i vostri investimenti al fine di proporre la soluzione più adatta 

OFFERTA 
FINANZIARIA 

OFFERTA NON 

FINANZIARIA 

Analisi delle caratteristiche dell’investitore 

Identificazione delle soluzioni 

Portafoglio Cliente 

Opportunità  

del mercato 
Selezione 

azioni 

 

Selezione 

fondi 

Gestione 

dei rischi 

 Selezione  

obbligazioni 

UNA GESTIONE PATRIMONIALE GLOBALE: 

Profilo  di  

rischio 

 Obiettivi di 

 investimento 

 Esperienza e 

conoscenza 

Consulenza 

Finanziaria 

Proposta di un progetto patrimoniale 

Complessità Rischio Frequenza Orizzonte di  
investimento 

Dimensione 



OFFERTA 
FINANZIARIA 

OFFERTA NON 

FINANZIARIA 

Il Private Banking 

L’Advisory Desk: expertise su tutte le asset class ed i prodotti 
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 Team dedicato (2 analisti) 

 Liste per Active trading (Europa, 

USA e mercati Globali) 

 Coverage: 746 azioni 

 

AZIONI 

 

 

Depositi Fiduciari 

 Pronti Termine e Power Cash 

 Fondi e SICAV Cash, Enhanced 
Cash e Mercato Monetario in 
EUR, USD, GBP e CHF. 

MERCATO  
MONETARIO 

 

 

 Team dedicato (1 analista) 

Commodities 

Hedge Funds 

 Fondi Immobiliari 

 Fondi Newcits 

INVESTIMENTI 

ALTERNATIVI 

 

 Team dedicato (3 analisti) 

 Fondi del Gruppo: Parvest, BNPP L1 
e fondi di diritto italiano e francese di 
BNPP AM SGR 

 Approccio di Architettura Aperta: 
Aberdeen, Axa, Amundi, Allianz, 
BlackRock, BNY Mellon, Carmignac, 
DNCA Invest, DWS, Fidelity, Invesco, 
Kairos, JP Morgan, Julius Baer, 
Morgan Stanley, Franklin Templeton, 
Pictet, Schroders, Vontobel) 

Raccomandazioni personalizzate 

 

 Team dedicato (2 analisti) 

 Tutti i tipi di sottostanti 

(azioni, reddito fisso, 

valute, commodities ...) 

 Ampia tipologia di prodotti:  

Prodotti a 

partecipazione della  

performance (coerenti 

con la view di mercato) 

Capitale Garantito 

Prodotti Early 

Redemption 

Copertura 

 Soluzioni su misura 

FONDI E SICAV 

 

 Team dedicato (2 analisti) 

 Selezione di obbligazioni raccomandate 

 Tassi di interesse, Spread, Titoli di Stato 

e Corporate in EUR, USD, GBP, CHF, 

AUD, NOK etc.  

OBBLIGAZIONI  
E VALUTE 

INVESTIMENTI  

STRUTTURATI 

SULLA BASE DEL  

COMITATO MENSILE  

INVESTIMENTI  & ADVISORY (CIA) 

 

 Ramo I (Gestioni Separate) 

 Ramo III (Index e Unit Linked) 

 Polizza Multiramo (BNL Private 

Selection) 

 Contratti Cardif Lux International 

(> 3 € mln) 

PREVIDENZA 



Il Private Banking 

L’Advisory Desk: il nostro approccio nella consulenza 

14 

• Revisione puntuale e regolare di ciascuna asset class 
per identificare le devianze rispetto all’asset allocation 
desiderata  

• Risk management / analisi della volatilità 

• Suggerimenti di switch 

Monitoraggio regolare del portafoglio 

• sia in termini di esposizione su macro-asset class 

• sia nel dettaglio dei singoli prodotti e/o titoli consigliati. 
 

Nuova composizione di portafoglio 

Profilo di Rischio 

Definizione di esigenze ed obiettivi 

P3

P1

P initial

P2

5

6

7

8

9

10

2 2.5 3 3.5 4 4.5 5 5.5 6 6.5 7 7.5 8 8.5 9 9.5 10

Frontière Efficiente P Initial P1 P2 P3Ottimizzazione  

Rischio/Rendimento 

Proposta di investimento 

Profilo Proposta 

Controllo Nuova A.A 

• Definizione del profilo di investimento del cliente, delle 
caratteristiche finanziarie specifiche e delle esigenze di 
liquidità nel tempo  

• Identificazione della proporzione di ciascuna asset class 
coerentemente col profilo di rischio 

• Volta all’ottimizzazione del portafoglio in termini di 
rischio/rendimento  

• nel rispetto dei vincoli dettati dal profilo del cliente ed i suoi obiettivi 
di investimento. 

 

Asset Allocation 

Alerts 
Monitoraggio  

Costante 
Macro Asset Class Singoli Prodotti 

Proposta  

di Investimento 



15 

Il Private Banking 

Gestioni Patrimoniali 

Un approccio personalizzato: 
 

 Creare insieme a voi la struttura del portafoglio è la nostra chiave di successo per disegnare un’offerta 
personalizzata per ogni cliente. 

 

 Il Servizio di Gestione personalizzata consente di scegliere tra tante opzioni disponibili con l’obiettivo di 
ottimizzare la ricerca di valore aggiunto. 

 
 

  La nostra offerta: 
 

 GP Profilo 

 Costruiamo insieme un portafoglio aderente ai Vostri obiettivi: definiamo insieme l’allocazione strategica, successivamente 

scegliamo l’area di investimento ed, infine, ricerchiamo valore aggiunto attraverso la scelta di temi di investimento specifici, che 

potrà evolvere nel tempo a seconda delle opportunità di mercato. 
 

 

 Dynamic Selection, Corporate Selection 

 Dynamic Selection: Tre linee di investimento differenti a seconda del budget di rischio adeguato alle Vostre esigenze. Una 

gestione flessibile con un accurato controllo del rischio. 
 

 Corporate Selection: Gestione Patrimoniale obbligazionaria che consente di cogliere le opportunità di investimento dei 
mercati primario e secondario relativamente a quelle emissioni solitamente rivolte ad investitori istituzionali e contraddistinte da 
tagli minimi elevati. 

 
 GP Personalizzate  HNWI 

 Un elevato livello di personalizzazione 

 I Benchmark sono definiti in accordo col cliente 

OFFERTA 
FINANZIARIA 

OFFERTA NON 

FINANZIARIA 
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Il Private Banking 

Fondi e Sicav 

Una gamma completa di Sicav  che consente di investire in settori e mercati diversificati. 

OFFERTA 
FINANZIARIA 

OFFERTA NON 

FINANZIARIA 

 Oltre 250 comparti di investimento specializzati per asset 

class, stili di investimento e aree geografiche, o finalizzati ad 

esigenze più specifiche come i prodotti a capitale protetto e/o 

garantito, fondi dedicati a singoli clienti, temi di investimento 

innovativi, per offrire al cliente la possibilità di scegliere 

nell’ambito di una delle più ampie gamme di soluzioni di 

investimento disponibili sul mercato, costruendo un 

portafoglio ampiamente diversificato. 

 La gamma comprende: 

FONDI E SICAV DELLA CASA 

 BNP Paribas Private banking lavora in “architettura aperta“, 

affiancando all’offerta di SICAV del gruppo quella delle 

principali case di gestione internazionali. L’obiettivo è quello 

di offrire profondità di gamma, maggiore flessibilità, una più 

elevata capacità di costruire risposte aderenti alle specifiche 

esigenze dell'investitore. 

SICAV DI CASE TERZE 

• SICAV Parvest 

• SICAV Parworld  

• SICAV BNPP L1 Fund 

• Fondi BNP Paribas 

• Fondi BNL 

La gamma comprende le SICAV delle seguenti case: 
 

• Aberdeen 

• Amundi  

• Allianz    

• Axa 

• Amundi 

• Blackrock 

• BNY Mellon 

• Carmignac 

• DNCA Invest 

 

• DWS 

• Fidelity 

• Franklin Templeton 

• Invesco 

• Julius Baer 

• JP Morgan 

• Morgan Stanley  

• Pictet 

• Schroders 

 



17 

Il Private Banking 

Fondi e Sicav 

OFFERTA 
FINANZIARIA 

OFFERTA NON 

FINANZIARIA 

 Best in Class 

 Monitoraggio costante 

 Idee di switch 

Clienti 

Una selezione completa e coerente di fondi aggiornata continuamente per captare i movimenti del 

mercato e mettere a disposizione della clientela le migliori soluzioni di investimento 

Individuare la capacità passata del 

gestore di produrre 

sovraperformance regolari 
Capacità 

Cogliere le  caratteristiche 

riproducibili delle performance Coerenza 

Comprendere il comportamento dei 

fondi nei differenti cicli di mercato 

per la costruzione del portafoglio 
Funzionamento 

Creazione di Peer Group omogenei 

e rating qualitativo 
Screening, 

Clustering, 

Scoring 

Analisi approfondita del 

comportamento dei fondi e dei 

gestori da parte degli analisti 

Analisi 

dettagliata 

Questionario di due diligence 

operativa con visite in loco 
Due Diligence 

operativa 

Selezione dei fondi migliori: ca. 200 fondi 

della casa e di terzi 

FONDI E SICAV DELLA CASA SICAV DI CASE TERZE 
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Il Private Banking 

Gestione Alternativa 

Bnp Paribas:  

 

 La gamma della casa include un fondo di fondi,  la cui gestione è delegata ad una società del gruppo, partner di BNPP 

Investment Partners, specializzata nella gestione di Fondi di Fondi alternativi. Il fondo offerto alla clientela Private Banking è un 

portafoglio diversificato su circa 20-25 Fondi che investono in strategie differenti. Particolarmente conservativo, questo fondo 

costituisce la base ideale per gli investitori su questa asset class. 

 

 

 

 

Case terze: 

 

In ottica di diversificazione, abbiamo selezionato fondi di fondi alternativi e NEWCITS che sono caratterizzati da un'offerta 

differenziata per profili di rischio e rendimento, orientata alla realizzazione di performance assolute.  

La gamma dei fondi alternativi si articola in diverse tipologie di offerta, basate su fondi di tipo multistrategy e su fondi che 

investono su specifiche strategie. 

 

 

OFFERTA 
FINANZIARIA 

OFFERTA NON 

FINANZIARIA 

Abbiamo selezionato i migliori gestori, sulla base dell’affidabilità delle performance e della 

serietà del Management 
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Il Private Banking 

Fondi Immobiliari 

OFFERTA 
FINANZIARIA 

OFFERTA NON 

FINANZIARIA 

 

 L'asset class "Fondi Immobiliari' suscita un crescente 

interesse da parte del mondo finanziario e degli investitori. La 

caratteristica fondamentale del fondo comune d'investimento 

immobiliare è la capacità di trasformare un investimento 

immobiliare in uno strumento di natura finanziaria. 

 

 La nostra gamma d’offerta dei Fondi Immobiliari copre tutte le 

diverse tipologie che il mercato può offrire. Nel dettaglio, 

offriamo  Fondi retail e per investitori qualificati, generalisti e 

specialistici, con  potenziale distribuzione di proventi o a 

capitalizzazione.  
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Il Private Banking 

Prodotti Strutturati  

 

Troviamo le soluzioni di investimento adeguate al Vostro profilo 

 

 
 I prodotti strutturati costituiscono in generale una combinazione, in un unico titolo, di strumenti d’investimento 

tradizionali (azioni, divise, tassi d’interesse, materie prime) con uno o più strumenti derivati (opzioni, future, 

forward e swap).  

 

 

 Attraverso questi strumenti è possibile: 

 accedere ai mercati azionari, proteggendo il capitale 

 diversificare la propria esposizione ai mercati azionari 

 usufruire di diverse strutture a seconda della propria propensione al rischio (Capitale garantito e/o 

protetto, prodotti di rendimento, prodotti “indicizzati”) 

 

 

 Attraverso BNL-BNP Paribas Private Banking è possibile accedere alla soluzione di investimento più 

adeguata al proprio profilo e ai propri obiettivi di investimento. 

OFFERTA 
FINANZIARIA 

OFFERTA NON 

FINANZIARIA 



POLIZZA MULTIRAMO 

 

 Un Servizio assicurativo che permette di utilizzare una vasta gamma di Fondi e Sicav appositamente selezionati 

tra i migliori gestori del panorama internazionale.  

 Offre la possibilità di avvalervi della Consulenza di BNL – BNP Paribas Private Banking nella scelta dei prodotti da 

utilizzare e nelle modifiche da effettuare nel corso della vita del contratto. 
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Il Private Banking 

Soluzioni Assicurative 

Per guardare al futuro con maggiore serenità, mettiamo a Vostra disposizione le soluzioni per 

venire incontro alle esigenze di pianificazione, di crescita e cura del patrimonio. 

OFFERTA 
FINANZIARIA 

OFFERTA NON 

FINANZIARIA 
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Tutela e razionalizzazione del patrimonio mediante 

 assistenza legale, fiscale e successoria 
 

 

 Gli specialisti di Pianificazione Patrimoniale sono in grado di assistere i clienti più esigenti in ordine alla corretta 

pianificazione legale, fiscale e successoria del patrimonio sia familiare che societario individuando  soluzioni 

personalizzate per la sua razionalizzazione, tutela e trasmissione generazionale in Italia e all’estero. 

 Gli strumenti e le soluzioni utilizzate sono molteplici: dalla semplice intestazione dei beni alla Fiduciaria del 

Gruppo, Servizio Italia, alla costituzione di strutture societarie internazionali, con la collaborazione del network 

del Gruppo BNP Paribas, e dalla istituzione all'estero di fondazioni e trust alla offerta di strumenti assicurativi 

italiani ed esteri. 

 

  Il Servizio offre l’assistenza ed il supporto necessari in materia di: 

 

    ottimizzazione del patrimonio personale 

    protezione di beni 

    passaggio generazionale 

    pianificazione fiscale e societaria 

    attività filantropiche e di diversificazione del patrimonio 

Il Private Banking 

Pianificazione Patrimoniale 
OFFERTA 
FINANZIARIA 

OFFERTA NON 
FINANZIARIA 
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Il Private Banking 

I Servizi Fiduciari 

Servizio Italia - Società Fiduciaria per Azioni 

La società fiduciaria in Italia del Gruppo BNP Paribas 

 

 
 

 

Servizio Italia Spa, fiduciaria del Gruppo BNP Paribas, offre un’ampia gamma di servizi fiduciari, tra cui 

 Intestazione titoli IFM:  

 intestazione e amministrazione per conto dei fiducianti di titoli, valori mobiliari. In particolare, su disposizioni del 

Cliente, Servizio Italia apre a proprio nome conti correnti e/o depositi titoli, rubricati di “amministrazione 

fiduciaria”, presso un Istituto Bancario - prescelto dallo stesso Cliente che assume l’incarico di “Banca 

Depositaria”. Su detti conti e depositi transitano le liquidità ed i titoli oggetto del mandato fiduciario. 

 Intestazione partecipazioni societarie IFP: 

 assunzione di partecipazioni in società di capitali italiane ed estere quotate e non, anche in fase di costituzione.  

 Servizi aggiuntivi: 

  - Esecuzione di specifici incarichi su istruzioni del cliente fiduciante; 

    - Servizi dedicati alla clientela imprenditrice (escrow account, partecipazione a bandi/aste ecc.); 

 - Assunzione del ruolo di Trustee all’interno di un atto di Trust nell’ambito di patrimoni mobiliari.  

OFFERTA 
FINANZIARIA 

OFFERTA NON 
FINANZIARIA 
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Il Private Banking 

Società / Trust / Fondazioni 

SOCIETA’  

La Società di Partecipazione Finanziaria (Soparfi) 

 

 La Soparfi è una società commerciale, soggetta alla legge fiscale lussemburghese, il cui principale, ma non unico, 

obiettivo è la gestione di partecipazioni in altre società di capitali residenti e non residenti. Risulta molto efficace 

nelle operazioni di ottimizzazione fiscale. 

 

TRUST 

 

 Il Trust è uno dei più importanti istituti del sistema giuridico anglosassone di common law, serve a regolare una 

molteplicità di rapporti giuridici. I principali obiettivi sono: la riservatezza, la tutela del patrimonio per finalità 

successorie, vantaggi di natura fiscale, … 

 

FONDAZIONI 

 

 La fondazione è “un ente privato senza finalità di lucro”, che ha a disposizione un patrimonio da destinare a 

determinati scopi. Questo ente viene solitamente costituito per l’amministrazione di lasciti da impiegare secondo 

le volontà del fondatore. Possono avere due forme: operativa con la quale persegue lo scopo tramite la propria 

organizzazione, o di erogazione raggiungendo lo scopo mediante finanziamento di terzi. 

OFFERTA 
FINANZIARIA 

OFFERTA NON 
FINANZIARIA 
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Contenuti della Convenzione 

  

 

BNL Private Banking per l’Ordine dei 
Dottori Commercialisti di Roma 

 

L’offerta riservata 
 

• C/C  E SERVIZI COLLEGATI 

 

• INVESTIMENTI 

 

• IMPIEGHI 

 

 

 

 

 

La presente convenzione è riservata agli iscritti all’Albo che 
conferiscano almeno 250.000 euro di asset complessivi. 
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Il Conto Corrente 

CARATTERISTICHE 

PRINCIPALI 

 

• Canone mensile :     gratuito 

 

• Tasso creditore :                1% 

 
 

 

• Bancomat                       gratuito 

 

• Prelievi a sportello e tramite Bancomat BNL                    gratuito 

 

• Prelievi a sportello su altre banche    2 euro 

 

• Bonifici  

Disposti attraverso tutti i canali (sportello, Internet, telefono o ATM)  gratuiti   

 

• RID 

Ordinari (utenze e commerciali )                     gratuiti 

 

• Carnet Assegni                                          gratuito   

SCOPERTO DI 

CONTO 

UTILIZZO  

DEL CONTO 

CORRENTE 

 

• Tasso debitore:  

• Fido Senza Garanzie Reali fino a 10.000 euro: tasso BCE +3,0% 

• Fido con Garanzie Reali da 10.00 a 50.000 euro: tasso BCE +2,5% 

• Extra Fido :                                           9,90%  
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CARTA 

BANCOMAT  

BNL 

CARTA 

BNL GOLD (Visa) 

E’ la carta Bancomat con tecnologia microchip che garantisce la comodità e la 

sicurezza dei prelievi , bonifici, pagamento utenze, giroconti ricariche etc. in tutto il 

mondo 

E’ la carta di credito Bnl  dotata di tecnologia microchip attiva su circuito Visa con limite di 

utilizzo fino a 26.000 €. 

• Quota annua carta principale: GRATUITA 

• Coperture assicurative gratuite 

Tutte le Carte Bnl sono dotate di innovativa tecnologia microchip + pin per garantire massima sicurezza negli acquisti 

e prevedono importanti e vantaggiose coperture assicurative 

Il Conto Corrente: Servizi collegati 

CARTA 

BNL VISA 

INFINITE 

E’ la carta di credito Bnl  dotata di tecnologia microchip attiva su circuito Visa 

• Quota annua carta principale: 100 euro 

• Quota annua carte aggiuntive/duality: fino alla IV  GRATUITA, dalla V 150 euro 

• Importanti coperture assistenziali e di assistenza 

• Sostituzione carta in 24 h 

• Anticipo contante fino a 5.000 dollari 

• Limite di utilizzo: fino a 300.000 € 
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La carta BNL VISA Infinite 

La Carta BNL Visa Infinite è la carta più prestigiosa della Banca riservata a selezionati clienti, che: 

 

 offre alta ed ampia disponibilità per acquisti e prelievi; 

 garantisce coperture assicurative ai massimi livelli di mercato; 

 consente di entrare subito in un mondo esclusivo di privilegi attraverso il servizio Concierge Lifestyle per 

rendere il tempo libero ancora più piacevole; 

 offre infine la possibilità di devolvere una percentuale delle spese mensili al "Comitato Telethon Fondazione 

Onlus" per sostenere Telethon e la ricerca scientifica contro le malattie genetiche. 

 un elevato limite di utilizzo : fino a   € 300.000;  

 il circuito di esercizi convenzionati Visa, il più esteso al mondo;  

 il prestigio, universalmente riconosciuto, di una carta Visa Infinite;  

 la sicurezza del Chip e PIN, per offrire sempre la massima protezione al 
Titolare, in caso di furto o clonazione;  

 la protezione degli acquisti effettuati in Internet, con il servizio Verified by Visa;  

 una serie di importanti coperture assistenziali e assicurative gratuite;  

 in caso di furto o smarrimento, la sostituzione della carta in 24 ore, ovunque nel 
mondo, con un anticipo di contante in emergenza di 5.000 $. 

Emessa a valere sul circuito Visa, la Carta BNL Visa Infinite mette a 

disposizione del Titolare un completo pacchetto di servizi e vantaggi : 

Il Conto Corrente: Servizi collegati 
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Investimenti: Condizioni per custodia e negoziazione titoli 

 Commissione di raccolta ordini 

 

 titoli azionari Italia ed estero  0,15%  

 titoli obbligazionari e titoli di Stato Italia 0,10% 

 commissioni minime   franco 

 

 Amministrazione 

 

 diritti di custodia per semestre solare sconto del 50% sullo standard 
(standard:10€ per Bot e Titoli di Stato, 45€ per azioni ed obbligazioni italiane, 55€  per azioni ed obbligazioni estere) 

 spese invio e/c titoli       1€ 

 spese invio documento di sintesi    1€ 

 spese ordini ineseguiti      franco 

 giorni di valuta su cedole e dividendi        1 

 commissioni di intervento (valutarie)    franco  
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Investimenti: Condizioni per sottoscrizione prodotti 
investimento 

 

• SICAV PARVEST   franco 

 

• FONDI BNL    franco 

 

• FONDI E SICAV DI TERZI   franco 

 

• GPM     franco 

  

 Commissioni di gestione scontate del 30% rispetto all’ordinario (Es. per GP 

personalizzata da 1.30% a 0.91% senza alcun vincolo temporale). 
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Impieghi 

•Spread del 2,5% sul parametro di riferimento di periodo (IRS per 
tasso fisso, EURIBOR per tasso variabile)  per muti inferiori a 20 
anni 

•Spread del 3,0% sul parametro di riferimento di periodo (IRS per 
tasso fisso, EURIBOR per tasso variabile)  per mutui superiori a 20 
anni 

MUTUI 
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Contatti 

Maurizio Colombo 
  Direttore Commerciale Private Banking 
  Area Roma Nord e Litorale Laziale 
  Via Vittorio Veneto 111 - 00187 Roma 
  Tel. (+39) 06 47032021 - Mobile (+39) 335 6307139  
  bnl.it 

Maurizio Serafini 
  Direttore Commerciale Private Banking 
  Area Roma Sud Ovest e Sardegna 
  P.za dell'Agricoltura 24 – 00144 Roma 
  Tel. (+39) 06 47037373 - Mobile (+39) 335 7813846 
  bnl.it 

Andrea Palamidesse 
  Direttore Commerciale Private Banking 
  Area Roma Est 
  Via Sambucuccio d’Alando, 3 – 00162 144 Roma 
  Tel. (+39) 06 47035193 - Mobile (+39) 334 3540673 
  bnl.it 


