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Il presente Avviso è disposto in attuazione del Programma Operativo Regionale Lazio ed in particolare:

• con l’Azione 3.4.1 “Progetti di promozione dell’export destinate a imprese e loro forme aggregate 

individuate su base territoriale o settoriale”, Sub-Azione “Strumenti per l’internazionalizzazione del 

sistema produttivo, 

• in conformità con la relativa Scheda Modalità Attuative Programma Operativo («MAPO») 

• in attuazione dell’art. 4 della L. R. 27 maggio 2008, n. 5 “Disciplina degli interventi regionali a 

sostegno dell’internazionalizzazione delle piccole e medie imprese del Lazio”.

La Regione Lazio, attraverso il presente Avviso, mira a rafforzare la competitività del sistema produttivo 

laziale attraverso la concessione di Aiuti a fondo perduto per Progetti di internazionalizzazione realizzati 

da PMI, in forma singola e associata, rappresentative dei comparti e settori regionali, prioritariamente 

quelli ricadenti nelle aree della Smart Specialisation Strategy (S3) regionale.

INTERNAZIONALIZZAZIONE PMI 2018: 
ART 1 OBIETTIVI



La dotazione del presente Avviso pubblico ammonta complessivamente a 2.200.000 Euro 

incrementabile con le economie eventualmente accertate su altri avvisi pubblici finanziati dalla medesima Azione 3.4.1. 

1.100.000 Euro, il 50% della dotazione finanziaria iniziale, è riservata ai Progetti presentati da 

Aggregazioni Temporanee 
Domande siano pervenute via PEC entro le ore 12:00 del 30 aprile 2018.

Qualora tali Progetti non assorbano 1.100.000 Euro, le risorse finanziarie inizialmente loro riservate ma 

residue saranno utilizzabili indistintamente per i Progetti presentati da PMI in forma singola o da 

Aggregazioni Temporanee.

INTERNAZIONALIZZAZIONE PMI 2018: 
ART 1 DOTAZIONE FINANZIARIA



Progetti di Internazionalizzazione e Promozione all’Export delle PMI per l’apertura e  il 
consolidamento nei mercati esteri, coerenti con la S3 che prevedono la realizzazione di 
una o più delle seguenti attività:

2
progettazione e realizzazione di eventi promozionali, tramite l’acquisizione di servizi specialistici, volti alla 
valorizzazione delle imprese; realizzazione temporanea all’estero di showroom (max 12 mesi)

3 attività e spese connesse alla prima vendita in un Paese estero

4 acquisizione di servizi specialistici per l’internazionalizzazione

5 servizi e attività per l’adeguamento dei prodotti alle esigenze dei mercati esteri

partecipazione a manifestazioni fieristiche (saloni internazionali, eventi commerciali all’estero)1

INTERNAZIONALIZZAZIONE PMI 2018: 
ART 3 PROGETTI



I Progetti devono presentare un importo complessivo di Spese Ammissibili ed effettivamente 

Ammesse:

• non inferiore a 5.000,00 Euro se presentati da PMI in forma singola;

• non inferiore a 20.000 Euro se presentati da PMI sotto forma di Aggregazione 

Temporanea;

L’Aiuto è concesso sotto forma di un contributo a fondo perduto commisurato alle Spese 

Ammissibili secondo le intensità di Aiuto di seguito indicate:

• 70% delle Spese Ammesse in regime di “de minimis”, oppure 

• 50% delle Spese Ammesse in caso di applicazione del RGE.

* L’importo massimo può essere anche superiore ma non rileva ai fini del calcolo del contributo

INTERNAZIONALIZZAZIONE PMI 2018: 
ART 3 MASSIMALI E INTENSITA DELL’AIUTO



INTERNAZIONALIZZAZIONE PMI 2018: 
ART 4 CAPACITA’ ECONOMICO FINANZIARIA

VP/ (SA-C) >10

PN = Patrimonio netto del Richiedente

SA = Valore delle Spese ammissibiliPN / (SA-C) > 2

C = Contributo richiesto

VP = Valore della Produzione

SA = Valore delle Spese ammissibili

C = Contributo richiesto



INTERNAZIONALIZZAZIONE PMI 2018: 
ART 5 ATTIVITA’

Attività (art. 3 co. 2) Regime Intensità aiuto

a. Partecipazione a Fiere e Manifestazioni Internazionali.

De Minimis 70%

Art. 19 RGE 50%

b. Attività e relative spese connesse alla realizzazione della prima vendita in un Paese estero. De Minimis 70%

c. Progettazione e realizzazione di eventi promozionali, tramite l’acquisizione di servizi specialistici da 

qualificati fornitori indipendenti, volti alla valorizzazione della singola impresa o, in caso di Aggregazioni, di 

filiere e reti di imprese; realizzazione temporanea all’estero, per un periodo massimo di 12 mesi, di 

showroom e centri espositivi.  

d. Acquisizione di altri servizi specialistici per l’internazionalizzazione, quali piani di penetrazione commerciale 

in un determinato Paese e settore, Temporary Export Manager e altre consulenze specialistiche ad 

integrazione di funzioni aziendali e funzionali al progetto di internazionalizzazione. 

e. Attività volte a migliorare la qualità della struttura aziendale o del sistema produttivo ai fini 

dell’esportazione o per finalizzare accordi con clienti o partner esteri, ad acquisire le necessarie certificazioni 

attinenti standard tecnici, qualità, tipicità dei prodotti e sistemi ambientali, a proteggere nei Paesi target 

marchi o altri diritti di privativa industriale, a tradurre strumenti commerciali o tecnici. 

De Minimis 70%

Art. 18 RGE 

(solo spese relative a servizi di 

consulenza)

50%

Se qualificabili come interventi per l’Innovazione dei Processi, 

Innovazione dell’Organizzazione o Innovazione delle PMI

Art. 28-29 RGE 50%

Spese di natura accessoria De Minimis 50%



INTERNAZIONALIZZAZIONE PMI 2018: 
ART 6 SPESE AMMISSIBILI 1/6

“Tipologia di investimento” GECOWEB “Spese ammissibili”

“Costo per godimento di beni di terzi”

“Affitto stand e costi accessori”, Costi fatturati dalla medesima entità che organizza la Fiera o 

Manifestazione Internazionale o entità dalla stessa individuata  e di natura anche accessoria (tipicamente 

messa a disposizione di parti di allestimento, utenze, assicurazioni, etc.)

“Costi per noleggio ed allestimento di stand”, Costi non fatturati dalla suddetta entità, inclusi i costi di 

trasporto degli allestimenti e dei prodotti e materiali esposti.

“Costi del personale non dipendente (consulenze a giornata)”

“Personale sul posto”, Costo delle prestazioni di personale esterno incaricato ad hoc per la 

partecipazione alla Fiera o Manifestazione Internazionale (es. hostess, interpreti, etc.)

“Costi del personale non dipendente (consulenze a giornata)”, oppure

“Servizi di consulenza (a corpo)”

“Servizi per la partecipazione a Fiere”, Costi per servizi specifici per la partecipazione a Fiere o 

Manifestazioni Internazionale, anche riguardanti la predisposizione di materiale promozionale sviluppato 

appositamente (es. traduzioni, etc.).

“Costi della produzione”

“Materiali per la partecipazione a Fiere”, Costi per la realizzazione di materiale promozionale sviluppato

appositamente (es. brocure, depliant, etc.), sono espressamente esclusi campionari e prototipi.

PARTECIPAZIONE A FIERE 



INTERNAZIONALIZZAZIONE PMI 2018: 
ART 6 SPESE AMMISSIBILI 2/6

PRIMA VENDITA ALL’ESTERO

“Tipologia di investimento” “Spese ammissibili”

“Costi del personale non dipendente (consulenze a

giornata)”, oppure

“Servizi di consulenza (a corpo)”

“Servizi per l’esportazione”, Costi per servizi specifici per la acquisizione della fornitura o 

commessa (es. consulenza legale, fiscale, doganale, traduzioni, etc.) e tutti i costi connessi alla 

esportazione che non hanno natura fiscale, parafiscale (dazi o assimilabilI) o finanziari (es. 

trasporti, assicurazioni, etc.)

“Costi della produzione” “Materiali per l’esportazione”, Costi strettamente necessari per la acquisizione della fornitura o

commessa ed alla esportazione ma non aventi natura di servizi (es. imballaggi, documentazione

tecnica etc.).



INTERNAZIONALIZZAZIONE PMI 2018: 
ART 6 SPESE AMMISSIBILI 3/6

EVENTI PROMOZIONALI  ALTRI SERVIZI
“Tipologia di investimento” “Spese ammissibili”

“Costi del personale non dipendente 

(consulenze a giornata)”, oppure

“Servizi di consulenza (a corpo)”

“Supporto all’internazionalizzazione”: Elaborazione piano di penetrazione commerciale in un determinato paese e settore, Ricerca di acquirenti esteri e assistenza per organizzazione incontri

commerciali, Sviluppo di reti commerciali estere, Temporary Export Manager (TEM).

“Servizi per l’internazionalizzazione” Assistenza legale per contrattualistica internazionale, gestione controversie e recupero crediti su mercati esteri, Consulenza fiscale su fiscalità societaria e

commerciale in contesti internazionali, Consulenza doganale su aspetti tecnici, legislativi e procedurali connessi all’import/export, (iv) per altri servizi amministrativi, legali, fiscali, finanziari, notarili,

specifici, funzionali e necessari alle attività di internazionalizzazione

“Promozione sui mercati esteri” Adeguamento siti web, portali e altri ambienti web-based in inglese o nella lingua del/i Paese/i target, Canoni primo abbonamento annuale a piattaforme di e-

commerce B2C o B2B esistenti, Realizzazione di attività di web marketing rivolte ai mercati target, Eventi dedicati a potenziali clienti o intermediari esteri (incoming), Azioni di comunicazione e

advertising sui mercati internazionali incluso, nel caso delle Aggregazioni Temporanee, l’ideazione e realizzazione di brand collettivi per la penetrazione nei mercati esteri.

“Servizi per l’adeguamento tecnico ai mercati internazionali”: Certificazioni estere di prodotto, Registrazione dei diritti di privativa industriale (marchi e brevetti) all’estero e Certificazioni di qualità,

ambientali, sociali, etc. comunque conformi alle pertinenti norme europee e che agevolano la penetrazione su determinati mercati esteri, o richieste da grandi clienti esteri (es. standard tecnici della

GDO, per la componentistica, etc.)

“Costo per godimento di beni di terzi”

Per le sole Aggregazioni Temporanee “Locazione Show room” : Affitto dello spazio espositivo collettivo all’estero.

“Locazione spazi espositivi” : Affitto degli spazi utilizzati per un evento dedicato a potenziali clienti o intermediari esteri (incoming).

In entrambi i casi sono comprese le relative facilities connesse (utenze, guardiania, pulizia, segreteria, etc.) ove fatturate da un unico fornitore.

“Costi della produzione”

“Viaggio e soggiorno potenziali clienti esteri” con riferimento ai costi sostenuti per l’ospitalità di potenziali clienti o intermediari esteri in caso di eventi loro dedicati o nell’ambito di un attività

strutturata di incontri fisici B2B.

“Costi per l’allestimento spazi espositivi”, con riferimento ai costi di allestimento (incluso eventuale noleggio di attrezzature, etc.) degli spazi utilizzati per un evento dedicato a potenziali clienti o

intermediari esteri (incoming).

“Materiali promozionali”, con riferimento ai costi per la realizzazione di materiale promozionale sviluppato appositamente (es. brocure, depliant, etc.) nell’ambito del Progetto di

Internazionalizzazione, sono espressamente esclusi campionari e prototipi.

“Investimenti Materiali”, oppure

“Investimenti Immateriali”

“Investimenti per l’internazionalizzazione” con riferimento agli Investimenti strettamente necessari al progetto di internazionalizzazione quali ad esempio quelli strettamente necessari per rendere il

proprio processo produttivo conforme alle certificazioni o agli standard tecnici richiesti per vendere in un determinato paese o ad un grande cliente estero (incluso software ed applicativi digitali o,

per le sole Aggregazioni Temporanee, l’allestimento dello spazio espositivo collettivo all’estero.



INTERNAZIONALIZZAZIONE PMI 2018: 
ART 6 SPESE AMMISSIBILI 4/6

INNOVAZIONE PROCESSI

“Tipologia di investimento” “Spese ammissibili”

“Costi del personale dipendente” “Costi del personale direttamente impegnato nel progetto”

“Costi del personale non dipendente (consulenze a 

giornata)”, oppure

“Servizi di consulenza (a corpo)”,

“Ricerca contrattuale e know-how”, Costi per servizi di ricerca, acquisti di competenze e 

know-how e dell’acquisizione o dell’ottenimento in licenza di brevetti (non 

ammortizzabili)

“Investimenti Immateriali” “Brevetti”, Acquisto di know know-how e brevetti (ammortizzabili)

“Ammortamenti” “Strumentazione utilizzata nel Progetto” ammortamenti, canoni di leasing o noleggio della

strumentazione, delle attrezzature, dei fabbricati e terreni, nella misura e per il periodo in

cui sono utilizzati per il Progetto, calcolati secondo i principi della buona prassi contabile,

in misura non superiore alle aliquote di ammortamento fiscali. Solo se l’utilizzo dei beni in

questione ai fini del Progetto copre la loro intera durata di vita, è ammissibile l’intero

costo di acquisto

“Costo per godimento di beni di terzi”



INTERNAZIONALIZZAZIONE PMI 2018: 
ART 6 SPESE AMMISSIBILI 5/6

INNOVAZIONE ORGANIZZATIVA
“Tipologia di investimento” “Spese ammissibili”

“Servizi di consulenza (a corpo)”

“Servizi per la protezione del know-how”, Costi per l'ottenimento, la convalida e la difesa di brevetti e altri attivi 

immateriali (ammortizzabili o meno)

«Servizi di Sostegno all'Innovazione», Costi per la fornitura di locali ad uso ufficio, banche dati, biblioteche, 

ricerche di mercato, laboratori, sistemi di etichettatura della qualità, test e certificazione al fine di sviluppare 

prodotti, processi o servizi più efficienti ( art. 2 (95) del RGE)

“Servizi di consulenza (a corpo)”, oppure

“Costi del personale non dipendente (consulenze a giornata)”

«Servizi di Consulenza in Materia di Innovazione», Costi per consulenza, assistenza e formazione in materia di

trasferimento delle conoscenze, acquisizione, protezione e sfruttamento di attivi immateriali e di utilizzo delle

norme e dei regolamenti in cui sono contemplati (art. 2 (94) del RGE);

“Costi del personale non dipendente (consulenze a giornata)”, 

oppure

“Costi del personale dipendente”

“Costi per Personale Altamente Qualificato”, Costi di messa a disposizione da parte di un organismo di ricerca e

diffusione della conoscenza o di una Grande Impresa che svolga attività di ricerca, sviluppo e innovazione, di

«Personale Altamente Qualificato», intendendo i dipendenti dell’Organismo di Ricerca o Diffusione della

Conoscenza o Grande Impresa, con un diploma di istruzione terziaria e con un'esperienza professionale

pertinente di almeno 5 anni, che può comprendere anche una formazione di dottorato (art. 2 (93) del RGE), in una

funzione di nuova creazione nell'ambito dell'impresa Beneficiaria e che non sostituisca altro personale



INTERNAZIONALIZZAZIONE PMI 2018: 
ART 6 SPESE AMMISSIBILI 6/6

ALTRE SPESE AMMISSIBILI

“Tipologia di Intervento” “Tipologia di Investimento” “Spese Ammissibili”

Spese Dirette Costi indiretti ed altri oneri “Premi su Fidejussione” per la richiesta di anticipo

Spese Indirette Costi indiretti ed altri oneri
“Costi indiretti  forfettari”, senza obbligo di rendicontazione, 

nella misura dell’15% dei Costi del personale dipendente 



INTERNAZIONALIZZAZIONE PMI 
ART 7 PRESENTAZIONE DELLE DOMANDE

Procedura 
a 

Sportello

GeCoWEB

http://gecoweb.lazioinnova.it

13/02/2018

H. 12:00
Del

13/02/2018

Compilazione del Formulario 
completo degli Allegati Previsti nel Formulario

Compilazione del Formulario 
completo degli Allegati Previsti nel Formulario

Finalizzazione

Domanda e relativi allegati

Invio della domanda tramite PEC 
incentivi@pec.lazioinnova.it

dalle ore 12 del 1 marzo 2018INVIO PEC



INTERNAZIONALIZZAZIONE PMI 
ART 8 VALUTAZIONE

1

2 Valutazione di merito
Criterio Sub-criteri e parametri 

A. Validità tecnica e fattibilità del Progetto

1. livello di chiarezza e dettaglio della proposta progettuale, con particolare riferimento 

alla definizione e descrizione dei seguenti aspetti: obiettivi, attività previste, tempi e 

risultati 

2. qualità tecnica e contenuto innovativo del progetto in relazione alla validità degli 

obiettivi intermedi e finali e alle modalità di raggiungimento degli stessi

B. Validità economico – finanziaria del Progetto

1.congruità e pertinenza delle spese previste in relazione ai risultati da raggiungere 

Validità economica e finanziaria valutata con riferimento:

1.alla sostenibilità, alla redditività, alle prospettive di mercato ed al piano finanziario 

per la copertura dei fabbisogni derivanti dalla realizzazione del progetto

2.alla coerenza dimensionale e compatibilità degli obiettivi di mercato con la struttura 

aziendale richiedente e le condizioni dei mercati esteri target

C. Impatto potenziale del progetto
1. miglioramento competitivo atteso, valutato in relazione all’espansione sui mercati

Istruttoria formale



4 Concessione (provvedimento regionale pubblicato sul BURL) e firma Atto di Impegno

5 Erogazione: eventuale anticipo (20-40%) contro fidejussione; saldo a fronte rendicontazione puntuale entro 13 mesi 

da data concessione. Non sono comunque considerati ammissibili i progetti che non abbiano realizzato almeno il 70% 

delle spese ammesse (al fine del calcolo del contributo).

Criteri di premialità (concorrono al punteggio finale e al conseguimento del punteggio 

totale minimo, ma non hanno una soglia di sbarramento)

1. Ricadute positive in termini occupazionali

2. Proposte progettuali rivolte ai Paesi obiettivo individuati dalla Regione

3. Integrazione con le priorità della Smart Specialisation Regionale

4. Aggregazioni in reti di Imprese

5. Livello di aggregazione tra più soggetti per sinergie e grado di integrazione con attività di altri soggetti

INTERNAZIONALIZZAZIONE PMI 
ARTT 8-9  VALUTAZIONE


